La acciéon reguladora

Estan hoy tropezando los politicos encargados
de regir a las naciones, con dificultades con que no
chocarian si tuvieran en cuenta la historia econo-
mica. Costé muchos afios de amargas experiencias
en las diversas maneras de regular los precios, el
llegar a descubrir que el precio mejor regulado
era el que no se regulaba de ninguna manera.
Cuando hay mucho deseo de comprar por parte
de |los consumidores y pocas cosas que comprar,
los precios suben, (nica manera de que automati-
camente se absorba el exceso de poder de compra
sin que las mercancias se terminen antes de satis-
facer en la medida posible a todos los compra-
dores. Cuando ocurre lo contrario, los precios
bajan, que es la manera de dar salida a todo lo que
los vendedores quieren vender, antes de que se
agoten los recursos que los compradores destinan
a la adquisicién de mercancias quedando algunos
de los proveedores de ellas sin posibilidad de colo-
car las suyas ni aun a precio bajo. Al juicio de cada
comprador y vendedor queda el retirarse si juz-
gan el precio demasiado alto o baje en relacidn
con la necesidad que tengan de comprar o de
vender. La mision del poder plblico debe limitarse,
en esta hipétesis de la libertad de precios, a impe-
dir que nadie obstaculice esa libertad—ya que él
no lo hace—, moderando los monopolios natu-
rales y prohibiendo los artificiales, de modo que
la competencia pueda ejercerse libremente.

Recientemente se puso de moda hablar contra
la ley de la oferta y la demanda, algo asi como si
se hablara contra la ley de la gravedad o contra
el principio de Arquimedes, que nos podran pa-
recer mal o bien, pero que no podemos negar ni
desconocer, salvo demostracién de su falsedad. No
creemos que esta demostracion se haya hecho
respecto de la ley del mercade; antes bien, los
hechos demuestran todo o contrario: que se cum-
ple a pesar de todas las leyes humanas para in-
fringirla, intentos que sélo conducen a que sus
efectos se manifiesten en otros puntos del meca-
nismo econdmico, con resultadocs mas perniciosos
que aquellos que se han querido evitar. Negar o
desconocer las leyes naturales es cosa que se paga.
Antes bien hay que conocerlas lo bastante bien
para encauzarlas en beneficio de los legitimos in-
tereses humanos.

No es de hoy el mal. Mas o menos siempre se
ha querido torcer el libre juego de las leyes eco-
némicas para fines politicos, muchas veces legiti-
mos y deseables, pero que se quieren lograr con
desconocimiento de aquello que esta por encima

de los

precios libres

de la voluntad humana, de modo que los resultados
han sido mediocres, o se han pagado éxitos momen-
taneos al precio de dafios futuros.

Un ejemplo de esto nos lo suministra la poli-
tica que se siguié en cuanto al precio del trigo y
sus productos. Tradicionalmente se quiso mantener
un precio bajo, aun en contra de .la tendencia
general de precios y costes, porque parecia que
la elevacién de precio de este elemento basico
tenia una especial significacién, y se crefa de inte-
rés politico y social impedir las reacciones psico-
l6gicas que habria de suscitar su-encarecimiento (1).
Ahora bien, el efecto de mantener artificialmente
un precio bajo por la presién politica o por otros
medios era doble: estimular el consumo de pan,
harina y trigo hasta el despilfarro, y desalentar la
produccidn del cereal a causa del escaso incentivo
a su siembra en relacién con otros cultivos sobre
los que no pesaba igual prejuicio. A esto se debe
en gran parte que el granero de Roma sea hace
ya mucho tiempo un granero insuficiente, aun
para la poblacion del pais.

Ejemplo inverso nos lo suministra el az(car,
cuyo consumo resultaba fuertemente restringido
con respecto a otros paises por el alto precio,
muy superior al del mercade mundial, en tanto
que la produccién se hallaba demasiado fuerte-
mente estimulada, de donde resultaban excesivos
stocks del producto, que constituyeron un grave
problema para la industria azucarera, y algunas
veces una preocupacién nacional que obligd a me-
didas especiales de proteccién que no resolvieron
el problema, pues consistian en aumentar las cau-
sas que lo habjan creado.

Un tercer caso nos lo ofrecen aquellas mer-
cancfas en que a la vez se reprime el consumo
mediante un precio exagerado de su venta al con-
sumidor, al mismo tiempo que se reprime |a pro-
duccién a causa de un precio demasiado bajo pa-
gado al productor, es decir, que entre el precio
de coste original y el de venta al pablico existe
un vano demasiado grande. Se origina entonces
una escasez artificial, doblemente dafiina para el
interés nacional puesto que perjudica a la vez al
productor y al consumidor. El puiblico ha perci-
bido bien este dafio despotricando siempre contra
el intermediario y el acaparador, que se reservaban
ese margen excesivo.

{1} Hasta para evitar que subiera, en apariencia al menps, el precio
del pan, se llegarcn a crear los kilos de 800 gramos, burda ficcion a que
puede que obedeciera en otros tiempos la multiplicacién de medidas
diferentes bajo un nombre unico, pero que resulta ridicula después del
establecimiento del sistema métrico, hacho para acabar con aquella diver=
sidad desconcertante. 5
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Es ésta una cuestion cuyos términos merecen ser
bien establecidos. El intermediario es un elemento
necesario, indispensable; cumple una funcién dtil.
Un comercio bien organizado es tan meritorio
como una industria bien dotada y forma una
parte importante del aparato econdémico de un
pais; considérense las dificultades con que tro-
pieza el consumidor cuando por cualquier causa
—mucho ahora por causa del dirigismo— se in-
terrumpen las actividades comerciales normales, y
de qué modo se encarecen las mercancias cuando
" el comprador tiene que valerse para su aprovisio-
namiento del comercio clandestino e irregular;
considérese la vida misera de los pueblos que viven
apartados de las corrientes comerciales. El co-
mercio es la natural consecuencia de fa divisidén
del trabajo, que no es posible sin él y que sélo
se desarrolla en la medida en que el trafico le
ofrece facilidades. Muchas de las rémoras para la
reconstruccion del mundo en la actualidad y una
de las causas mds importantes de la reduccién
que han de imponerse los paises en sus tipos de
vida, nacen de los obstdculos a la libre realizacién
del comercio, que en los (ltimos tiempos no han
hecho mis que acentuarse progresivamente. Las
técnicas del comercio y del transporte son tan
esenciales al progreso econémico como la técnica
industrial, cuyos adelantos resultan indtiles si no
va acompafniado del de aquellas otras.

Pero tampoco la economia en el coste de
aquellas funciones es menos esencial que en la
produccién de los valores materiales. Retribuir el
trabajo, el capital y la inteligencia del intermediario
en una medida suficiente para que su mision se
realice debidamente es tan necesario y conveniente
como remunerar cualquier otra funcién util dentro
del mecanismo industrial, pero reducir al minimo
el margen entre precio para el productor y el
consumidor, mediante una economia en el trabajo
y el capital ocupados en ello, es mds meritorio
todavia que reducir el coste de transformacion
material de las cosas. Un margen excesivo, un
margen de origen especulativo, se obtiene en
parte a expensas del productor desalentado la
produccién, y en parte a expensas del consumidor
reprimiendo el consumo. El margen de origen
especulativo nace de una restriccion de la compe-
tencia, de la coalicién de productores o de inter-
mediarios para reprimir el abasto, Unica ‘manera
de imponer condiciones onerosas a productores y
consumidores. La misién del poder publico bajo
un régimen tedrico de libertad era impedir esas
especulaciones. Mas he aqui que, bajo las nuevas
concepciones, en vez de contrariar esas coalicio-
‘nes, vienen a favorecerse agrupando a los produc-
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tores e intermediarios en organismos estatales o
paraestatales, por motivos intervencionistas, tri-
butarios o sindicales, lo cual ofrece facilidades a
las maniobras monopolisticas, que se manifiestan
por tendencias contractivas en la produccién y
aumento del margen entre remuneracién del pro-
ductor y coste del producto para el consumidor.
Ei efecto es igualmente perjudicial si se produce
por la intervencién de una clase privada que por
la de un organismo oficial o semioficial, pero el
defenderse contra ello es mias dificil en este dalti-
mo caso, en que la fuerza puablica estd al servicio
del monopolio en vez de oponerse a él.

Donde mas altos son los margenes diferenciales
entre precio de coste y de venta es en Rusia, pues
siendo el Estado el patrono Unico, sobre todo en
la produccidn fabril, es duefio de aumentar ese
margen que constituye su principal fuente de in-
gresos: como toda competencia resulta imposible,
los precios pueden elevarse sin mas limite que la
capacidad adquisitiva de los consumidores para
absorber la produccién. Claro que, yendo este
beneficio a las arcas publicas, parecera indiferente
que esos margenes sean grandes o pequefios, ya
que redundan en beneficio de todos los ciudadanos.
Pero ello se halla supeditado a que éstos reciban
del Estado servicios mas valiosos o equivalentes al
menos 2 los que se hubieran podido procurar por
la inversion directa de la parte dei producto inte-
gro de su trabajo que se les ha retenido por ese
medio; esta es ya una cuestién de sana adminis-

" tracién pablica; si el ingreso asi obtenido se em-

please en alimentar una burocracia parasitaria o
se dilapidase estérilmente, tanto montaria que re-
sultase en provecho de un intermediario privado
que de un intermediario ptolico.

Comprimir los precios de venta y expandir los
de compra sera siempre buena Economia. Pero,
jcuanto y en qué medida? ;Cull es el precio de
compra equitative y cual el de venta justo? He
aqui una cosa que sélo el mercado puede decidir
con certeza. Si se deja al consumidor demandar
en la medida que pueda y crea conveniente, el
precio de venta se establecerd en un puntc donde
el aprovisionamiento sea suficiente para satisfacer
a los consumidores en la medida de sus necesidades
y posibilidades. Si se deja a los comerciantes com-
prar y vender libremente, ese precio no serd ma-
yor por punto general que el necesario para re-
munerar su trabajo y el del productor; un margen
excesivo atraerd nuevos concurrentes al mercado
y aumentara la competencia por vender frente al
consumidor, y la competencia por comprar frente
al productor. El equilibrio tiende a establecerse
en aquel precio que ofrece al productor una
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(Viene de la pdgina anterior).

remuneracién suficiente para abastecer el mer-
cado en el grado que el consumidor reclama a
ese precio y con el menor margen para el inter-
mediario que cabe dentro del grado de progreso
técnico-comercial alcanzado, sobre todo si el Es-
tado procura oponerse a las maniobras especula-
tivas.

Todo esto se dird es vieja Economia. Desde
luego, muy vieja, pero quizds no esté de mas
recordarla, porque la nueva que se ofrece para
substituirla no registra por ahora resultados muy
halagiiefios en el mundo, y mas pronto O mas
tarde tendremos que volver a los patronos cla-
sicos, a la vieja verdad. Yo no me he propuesto
aqui mas que recordar esa vieja verdad, que una
experiencia ya secular ha mostrado ser aproxima-
damente exacta.

GERMAN BERNACER

R — == E—— e . = N Y. s s, m .

INFORMACION |



