Dificultades del mercado comin

Los economistas actuales se estdn mostrando
mas solicitos en plantear problemas que en resol-
verlos. Ejemplo de ello es el mercado comin que,
para la mayoria de las naciones, constituye una
nueva y angustiosa cuestién que anadir a las mu-
chas que las agobian.

Mal o bien, la economia del mundo se halla mon-
tada sobre la proteccién. Serd un sistema malo
en teoria, pero en la prictica ha prevalecido; por
algo sera. Si ello no estd de acuerdo con la razén
se debera a una de esas antinomias que oponen uno
a otro los dos polos de la razén kantiana, antino-
mias que llenan de contradicciones el mundo eco-
némico. La realidad se suele dar de cabezadas con
la razén pura y, mientras ésta nos demuestra que
la libertad comercial es el mejor modo de que pre-
valezca el interés comin, los hombres practicos se
deciden invariablemente por una proteccién que
‘tiene su més alto exponente en la autarquia, y de
ahi desciende a formas mercantilistas més o menos
atenuadas.

Ante la imposibilidad de resolver la antinomia
sefialada, los promotcres del mercado comun se
han decidido por el método experimental ensa-
yando en la préactica una férmula atenuada, o
mas bien restringida, dentro de un cireculo de
paises, que podria ensancharse gradualmente para
abarcar a un gran nimero o practicamente a todo
el mundo occidental. Su tactica ha sido la de obrar
vy ver lo que pasa.

Con esto se ha metido a la mayoria de los paises
en un grave conflicto. Sus economias estdn mon-
tadas sobre la base de una proteccién a veces exa-
gerada, y su entrada en el mercado comin pone
en peligro a sus industrias forzadamente creadas
a'un elevado coste y que no pueden subsistir a la
intemperie del mercado internacional. Sus wven-
tajas estin acaso en las industrias extractivas; y
quiza en éstas pedrian luchar con ventaja dentro
del mercado comiin, mas no f{uera, porque las
obligaciones preferenciales concedidas a los paises
dentro de él, les hard dificil la competencia si se
quedan fuera. Su posicion resulta de todos modes
desventajosa e incémoda. No se sienten bien ni
dentro ni fuera y, probablemente, el problema
no tiene para ellos soluciéon satisfactoria.

El problema no existe sélo para los pequefios
paises poco industrializados o en los comienzos
de la industrializacién. Aun los grandes que tie-
nen intereses muy variados e importantes en el
comercio mundial, como Inglaterra por sus liga-
duras al Commonwealth, con cuyos paises de
extructura muy diferente y de intereses muy
diversificados tiene establecidos tratos diferen-
ciales y preferenciales, incompatibles con el plan
de igualdad que ha de imperar en el mercado
comin, pugnan por encontrar una férmula que
les permita gozar de sus ventajas sin enajenar
mucho de su libertad de accién. También ellos
§¢ encuenitran en una pesicidon molesta.

Mas no se crea que las propias maciones inicia-
doras del plan se hallan exentas de temores. La

Iniciativa comstituye una aventura. El cambio
de régimen comercial ha de traer procesos de
adaptacién a la nueva extructura que comportard
la supresién de los margenes diferenciales de pro-
teccion. Algunas no han encontrado en el sistema
sin muchas reservas y distingos, porque esa aco-
modacién puede envolver graves problemas vy
constituye sobre todo una incégnita anigmaética,
digar lo que quieran quienes tienen la pretension
de leer el porvenir.

El éxito o el fracaso van a depender de la fase
coyuntural que domine el periodo de introduc-
cién del sistema y de acomodacién a él, que abar-
card cuando menos diez afios. Si lo que preside
ese periodo es una fase de euforia, de ange de los
precios, de expansion del crédite, de inflacién,
como el que ha dominado el periodo 1945-59, el
éxito sera relativamente fécil de alcanzar, pues
las cosas marcharan bastante bien, viéndose fa-
cilitados los fenémenos adversos de acomodacién
por la coyuntura favorable. Si, por el contrario,
sobreviene un periodo de ecrisis importante y
duradera, segin parece anunciar la recesién exis-
tente, un periodo de paro intenmsivo, de dificul-
tades en las salidas de mercancias, de baja co-
yuntura en suma, el fracaso es casi seguro.

Todas las presunciones actuales estan del lado
de esta segunda disyuntiva. La continuada infla-
cién que caracteriza esta etapa de postguerra
ha asustado va a los economistas y a los politicos
responsables. Ya se van tomando medidas por
doquier para disciplinar la moneda v el crédito.
Esto no se puede conseguir a mi juicio, sino a ex-
pensas de provocar o de intensificar los fenémenos
depresivos en la economia toda. Cuando esto
ecurra, surgirin los recelos, crecerda Ia compe-
tencia entre las naciones del mercado comun,
se buscardn expedientes para justificar incum-
plimientos fundamentales de las obligaciones con-
traidas, y la ruptura sobrevendra, no quedando
a lo sumo del mercado comiin mas que un nombre
que no responda a ninguna realidad, como su-
cede en tantes planes econémicos que se han ensa-
yvado vanamente.

;Cual es la causa de todo esto?

Desde Iuegs la cuestién estd mal planteada.
Supuesto que el librecambio es mejor que el
proteccionismo —hipédtesis de que indudablemente
parten los promotores del mercado comin—, lo
cierto es que en ia realidad impera por doquier
la proteccién, y hasta paises que fueron libre-
cambistas —relativamente librecambistas— como
Inglaterra, se han acogido recientemente al mer-
cantilismo. Esto no puede ser un hecho capri-
choso. Podra ser erréneo segiin la razén pura,
pero tiene indudablemente razones practicas que
lo han impuesto en la realidad.

Admitiendo esto, lo que corresponde es buscar
las causas que oponen la razém practica a la razén
pura y tratar de eliminarlas. Entonces el mercado
comin vendria impuesto por si mismo, porque los
paises verian —si los librecambistas tienen razén—



la conveniencia de trabajar o suprimir los aran-
celes aduaneros para gozar de las ventajas del
librecambio, Por ejemplo, los paises que rebaja-
ran las tarifas protectoras tendrian menos super-
produccién que los proteccionistas; el paro seria
menor en los primeros o no existiria; la moneda
se mantendria mas estable en ellos, la prosperidad
serfa mayor y las crisis nulas 0 menos intensas.
Los pueblos recibirian entonces una leccién de
cosas, que no podrian desconocer ni ignorar y
adoptarian la solucién evidentemente méas ven-
tajosa. Es entonces cuando podriamos decir que
habiamos resuelto un problema sin crear enigmas
insolubles a las naciones, colocindolas ante un
hecho consumado y ante el dilema de aceptarlo
o rechazarlo sin experiencia de lo que vaya a
suceder.

Porque lo que han hecho hasta ahora los idea-
dores del mercado comin es lo del terapeuta na-
turista que, bajo el pretexto de que lo sano es el
aire libre, la intemperie, el clima natural, la ali-
mentacién corriente de los hombres sanos, pre-
tendiera de la noche a la mafana que los enfermos
dejen el clima artificial bajo el que han vivido,
el régimen de alimentacién al que se han habi-
tuado por razén de sus dolencias, abandonen el
abrigo exagerado que durante mucho tiempo se
impuesto. Aun suponiendo que la razén estuviera
de su parte, el resultado seria un desastre. Esto
es sin embargo, lo que se estd haciendo. O dicho
en términos mas vulgares: el sistema que se sigue
en esto es el de empezar la casa por el tejado.
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